Cheseaux/Lausanne, 28 kwiecien 2008

LIST REFERENCYJNY

Delta Contact Sp. z o.0. realizuje kampanie promocyjno — sprzedazowe dla
szwajcarskiej firmy PROVEA S.A od momentu podjecia decyzji o wykorzystaniu
telemarketingu, jako Zrédta pozyskiwania klientow.

Rozpoczynajac wspolpracg na poczatku 2007 roku jednoczesnie z kilkoma call center w
Polsce PROVEA S.A. okreslila oczekiwane poziomy skuteczno$ci akeji telemarketingowych.

Do dnia dzisiejszego, pracownicy Delta Contact Sp. z 0.0. — jako jedyni osiagneli
spektakularne rezultaty skuteczno$ci dziatania 1 przekroczyli oczekiwania dotyczace
wynikow.

Naszym zdaniem udalo si¢ to dzigki doskonatemu systemowi zarzadzania projektem, duzemu
zaangazowaniu czlonkow zespotu oraz unikalnym metodom treningu sprzedazowego.

Udzielamy referencji firmie Delta Contact Sp. z 0.0. majac pelne przekonanie, Ze jest to jedna
z najbardziej profesjonalnych 1 skutecznych firm oferujacych ushigi telemarketingowego
wsparcia procesu sprzedazy i pozyskiwania nowych Kiientow.
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